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P.3 倒數第5行  更改為

當一個人的需「求」不能被滿足時…

P.9  第3行  更改為

…設法發「現」經營上的問題…
P.15  (四) 倒數第2行  更改為

…在主管機關的監「督」下…

P.17  (六) 1. 更改為
…隨著所得之提「升」與教育水準…

P.34  第6行  更改為
地理性的市場區「隔」…

P.36  表格下的第2行  更改為

心理特性的區「隔」…
P.45  第5行  更改為

…預期達成的佔「有」率。
P.51  第5條 第1行 更改為

「保」險費之交付

P.58  最後1行 更改為
…原契約文件供參「考」。

P.60  倒數第3行  更改為
…「再」比較自己之商品…

P.61  倒數第6行  更改為

…採取「行」動…

P.62  

第8行更改為： 可「利」用大多數人…

第11行更改為： …「再」配合折扣…
P.73  第4行 更改為

…潛在衝「突」性卻高…
P.84  倒數第3行  更改為

…自燃或烘「焙」。

P.98  (三)的第2行  更改為

業務「過」失「致」第三人遭受…

P.113 的 (三) 1. 更改為

1. 積極的資格：依據「保險業務員管理規則」第五條規定，應年滿二十歲，具有高中（職）以上學校畢業或同等學歷，並應符合下列條件之一：

(1) 參加各有關公會舉辦之業務員資格測驗合格。

(2) 曾依本規則辦理登錄且未受第十九條撤銷登錄處分者。

P.127  的18. 第3行

…設法發「現」經營上的問題…
P.127  的19. 第1行

…日常發展趨「勢」情報…

P.133  的71. 第2行
…「再」比較自己之商品…

P.138  第1行

…潛在衝「突」性卻高…
P.211  倒數第3行  更改為

…設法發「現」經營上的問題…
P.217  倒數第8行  更改為

…隨著所得之提「升」與教育水準…

P.227  

第3行更改為： 地理性的市場區「隔」…

第10行更改為： 心理特性的區「隔」…
P.232  第4行  更改為
…「再」比較自己之商品…

P.233  第10行  更改為
…「再」配合折扣…

P.236 倒數第2行  更改為
根據保險法第九條之規定「本法所稱保險經紀人，指基於被保險人之利益，洽訂保險契約或提供相關服務，而收取佣金或報酬之人。」
P.237  第2行  更改為
1. 保險契約的訂「定」。

P.241  倒數第4行  更改為

「業」績的高潮。

P.284 的三、(一) 2. 更改為

2. 安全需求：對滿足生理需求具有安全感的需求。

P.285  

倒數第10行更改為： …企業已不「復」滿足…

倒數第2行更改為：…必須仰「賴」更多重組合…

P.286  第1行  更改為

…設計與調整必將「有更大」之空間。
P.298  倒數第7行  更改為

將運「用」到產險經營上…

